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CONTROLE D’ACCE

ot 5% ) | STid: le petit Francais

. /€ 'e S qui challenge les gros

Leader sur le marché national, le Francais joue dans la cour
des grands avec une croissance record en 2017. STid s'impose
désormais en dehors de nos frontiéres gréace a des partenariats
stratégiques et ses solutions de contrdle d’acces pointues.

2 QUESTIONS A
rences prestigieuses: groupe Airbus, Thalés Alenia Space, LVMH, Caisse Vlncent Dupart

Tid se fait une place sur la scéne internationale en engrangeant des réfé-

d’Epargne, aéroport d’Alger, métro de Ryadh, raffinerie Umm lulu, Adeco, DIRECTEUR GENERAL DE STID

CDBC a Abu Dhabi... « Nous r ONS UNE Crot: de 30 % en 2017 sur
unmarché enévolutionde4,2% *» annonce Vincent Dupart, directeur général de STid. Vosnouveaux partenariats

7 s T stratégiques vous ouvrent les portes
Pour accompagner son developpement, STid re{lforce.ses équipes en recrutant.des Az che norl sintronn -
fonctions supports et commerciales pour garantir un niveau de qualité et de services STid est en position favorable pour percer
alahauteur des ambitions de son directeur général. le marché nord-américain grace a des
partenaires stratégiques comme Genetec.

Linnovation au service de I'ergonomie Les clients sont sensibles aux solutions
Enfaisantdel'innovation la pierre angulaire de sa stratégie, l'acteur frangaisasus’orga- sécurisées, ouvertes et ergonomiques,

trois facteurs clés de succes pour lesquels
les solutions STid se distinguent. Mais il
faut souligner que notre développement

niser pour étre réactif sur son marché et offrirles solutions les plus ergonomiques pour
T'utilisateur. Apréslacréation, ilyaun an, d’un semce dedle al'innovation, ce construc-

teurenretireunbilan positif. « La L dusecteur et lexpérience ne se limite pas au marché nord-américain
utilisateur nous dmtmguent  fortement desqﬁ’res dumarché» expllque VincentDupart. puisque nous avons aussi renforcé

Alors que le contrdle d’accés peut étre per¢u comme un mal nécessaire au sein des orga- notre présence sur le marché national,
nisations, STid asouhaité rendrel'identification instinctive pour 'utilisateur en créant en Angleterre ou en Australie.

STid Mobile ID®. « En effacant les contraintes d’un contréle daccés classique, nos solu- ) L
tions facilitent ladhésion de U’ ble des collaborateurs a la politique de sécurité de Pourquoi CCI France a-t-il sélectionné

STid comme référent sireté ?

Face aux enjeux majeurs de sécurité,
CCl France a décidé de mettre la sécurité
industrielle et commerciale au cceur de
ses priorités pour 2017 et 2018. Chaque

lentreprise» précise Vincent Dupart. Cette solution grace alaquelle votre smartphone
devientlaclef de vos accés estaujourd’huilasolutionla plus sécurisée et récompensée
avec sept trophées remportés a travers le monde.

Sortir des logiques propriétaires adhérent, chaque entreprise a des besoins

L'undes enjeux pour les directeurs de sécurité estde conserver la plus grande indépen- de plus en plus spécifiques et évolutifs.

dance possible dans la gestion de leur sécurité. Dans 72% des cas, ils sont en effet tribu- La sécurité de nos solutions, I'utilisation

tairesd untlers,cequ.1wentcomplemﬁer]amalmsedesechangesd’mfommtlonau sem de technologies ouvertes mais également

d’une organisation. « Depuis sa création en 1996, STid . ) I'ergonomie de nos installations ont

A T e B e P R el s etazrr = et to convaincu les 126 chambres en France
aliedis o . e e 9 et les 115 a linternational de faire de STid,

et t les clients » conclut Vincent Dupart.

leur partenaire conseil.

99
* XVIl° édition de |'Atlas En toute Sécurité.

ST

- 10 millions d’euros de CA
Une croissance du CA de 30 %
50 salariés

- Une présence en Angleterre,
en Australie, au Mexique
et aux Etats-Unis
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